- Pfand auf Einweg bringt enorme Kosten
- Handel kann nicht die Millabfuhr darstellen
- Herkunftskennzeichnung bringt wenig

INTERVIEW: GREGOR SCHUHMAYER

REGAL: Wie ist es bei Kastner im Vor-
jahr gelaufen?

GF KR Christof Kastner: Mit iiber zehn
Prozent hatten wir ein gutes Umsatz-
wachstum auf fast 250 Millionen Euro in
der Gruppe. Wir haben zum Gliick in al-
len Bereichen zugelegt und mit GEKO ei-
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nen wesentlichen Schritt gesetzt. Die
niichsten Schritte folgen heuer.

REGAL: Wie viele Nah&Frisch Mdrkte
beliefert der Kastner Grof3handel?
Kastner: 160.

REGAL: Kann Kastner auch im Aus-
land punkten?

Kastner: Mit der Gastronomie am ehes-
ten in Ungarn, mit der Biogast in Sid-
tirol, Slowenien, der Slowakei und Tsche-
chien.

REGAL: Nun ist das Pfand auf Einweg
in Diskussion. Was sagen Sie dazu?

Das Einweg-Pfand
wdre nur ein kleiner
Mosaikstein

KR CHRISTOF KASTNER, KASTNER-GF

Kastner: Schon die Mehrweg-Manipula-
tion verursacht einen extremen Aufwand.
Fiir die Riickfithrung der Mehrweggebin-
de werden wir Kosten wie Logistik und
viele andere an die Industrie riickver-
rechnen. Das sind erhebliche Kosten.
Zum Pfand auf Einweg: Ziel muss es sein,
moglichst alles, was wir an Plastik in Ver-
kehr bringen, zu betrachten. Die Plastik-
flasche ist ja nur ein kleiner Teil davon.

REGAL: Also kein Einweg-Pfand?
Kastner: Wir sagen Nein zum Pfand auf
Einweg. Es hilft gar nichts, wenn wir nur
einen kleinen Mosaikstein herausnehmen
und der Handel zur Miillabfuhr wird.
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Wir sind Versorger und keine Entsorger.
Das ist die Rolle der Abfallverbiinde oder
anderen. Das Beispiel Deutschland zeigt,
dass das Einwegpfand eine Katastrophe
ist. Das ist eine Beschiftigungstherapie,
aber keine Lésung. Aulerdem wiirde das
System der ARA in Frage gestellt, die
Sammelbehilter insgesamt, sage ich
uiberspitzt, von knapp zwei Millionen auf
10.000 reduzieren.

REGAL: Ab April kommt die verpflich-
tende Herkunftskennzeichnung an Pro-
dukten fiir primdre Zutaten, in der Ge-
meinschaftsverpflegung soll das ab
2021 kommen.

Kastner: Das Wertschopfungspotential
sollte in Osterreich sein. Ich halte diese
neue Regelung, die nur auf die Herkunft
der Primérzutat abzielt, nicht fiir ge-
scheit. Bei einem Ketchup, wenn die To-
maten nicht aus Osterreich sind, darf
dann nicht mehr Osterreich draufstehen,
obwohl der gréfite Teil der Wertschép-
fung in Osterreich passiert. Ob das mit-
telfristig gesehen gut ist, bin ich nicht si-
cher. Natiirlich werden wir es jetzt erle-
ben, dass jene, die bisher mit Osterreich
am Produkt geworben haben, aber die
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FIRMENZENTRALE der Firmengruppe Kastner in
Zwettl, Waldviertel

Primirzutaten nicht hier bezogen wur-
den, etwas dndern miissen. Ich glaube,
dass die Landwirtschaft hier iiber das
Ziel geschossen hat.

REGAL: Die Abschaffung der 1 und 2
Cent Miinzen wird diskutiert,

Kastner: Hier wollen wir eine praktikab-
le Losung. Wir halten nichts davon, jetzt
sofort die Miinzen einzustellen. Wir
mochten hier eine Ubergangsfrist von
fiinf Jahren, so dass erst 2025 die 1und 2
Cent Miinzen abgeschafft werden. Wir
rechnen auch damit, dass sich in den
nichsten fiinf Jahren der bargeldlose
Zahlungsverkehr erhéhen wird. Run-
dungskonzepte gehen zu Lasten der Kon-
sumenten oder des Handels. Aufierdem
lehnen wir es ab, jetzt teure Kassen-Soft-
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NEU EROFFNETER moderner Nah&Frisch Markt von Kauffrau Maria Péll in

Rastenfeld/Waldviertel

GF KASTNER: ,,Die
Ertrage sind im LH nicht
so wie bei groBen
Industrie-Konzernen.*

ware-Losungen, die das kénnen, finan-
zieren zu miissen.

REGAL: Es soll nun eine Mediations-
und Schlichtungsstelle im Kampf gegen
Preisdumping im Lebensmittelhandel
fiir Bauern eingerichtet werden. Das
wird im Handel nicht iiberall positiv
gesehen.

Kastner: Fiir uns ist das kein Problem.
Wir handeln fair! Umgekehrt wollen wir
auch zu fairen Preisen einkaufen, um
Wettbewerbsfihig zu bleiben.

REGAL: Die Bauern fiihlen sich nicht
gerecht behandelt?

Kastner: Wir als regionaler Grof8héndler
treten immer fiir faire Verhandlungen
mit den Bauern ein. Wir miissen aber
auch sehen, dass die Ertrige im Lebens-
mittelhandel nicht so sind wie bei grofien
Industrie-Konzernen. Da tue ich mir
schwer in der Zusammenarbeit. Wir wol-
len hier Wertschépfungsgerechtigkeit,
dass wir entsprechende Margen erwirt-
schaften kénnen.

REGAL: Vielen Dank fiir das Gesprich.
schuhmayer@regal.at






